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製造業・伝統産業・サービス
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＜ソフトウェア開発販売企業・リブランディ
ング＞
・創立20周年に合わせて、ホームページ・パ
ンフレット・展示会用備品等のリニューアル
を企画・制作し、また、20周年記念ノベル
ティの開発・制作を行い、既存企業等にPRを
実施した。

これからの10年20年に向けて、
新たな出発点となり、既存企業
等に改めて企業の存在を認知し
ていただくことになった。

＜老舗漬物味噌製造販売企業・リブランディ
ング＞
・店舗改装に合わせて、ホームページ・パン
フレット・商品パッケージ等のデザインのリ
ニューアルを企画・指導し、また、月替り商
品・季節商品・定番商品の開発とネーミング
の考案を助言し、プレスリリースを作成・配
信しPRを実施した。

実績成果指導内容概要

＜リゾートホテル・新商品開発＞
・初めてのオリジナル食品お土産開発を、当
初から指導し、プロジェクトチームの結成と
定期的な会議とブレーンストーミングを実施
し、地元食材を使った「うんちく」を語れる
食品の新商品開発を行い、プレスリリースを
配信してPRを行った。

今までほとんど広告・広報活動
をしておらず知名度が低く、固
定顧客だけでの商売であった
が、今回、無料でのPRをするこ
とにより、多くの方に知ってい
ただき、売上げにも貢献するこ
とができた。

売店での新商品の販売を実施
し、3種類の内1種類の商品が一
週間で完売し、急いでの追加発
注となり、今もコンスタントに
売上げを上げている。
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指導実績

珍しい事業名で、プレスリリー
スの結果、テレビや新聞にたく
さん取り上げられ、自動車の売
上げが大きく伸び、経営の安定
化に繋がった。

＜自動車関連企業・新事業開発＞
・売上げが低迷していた自動車関連企業と幾
度と渡る面談とブレーンストーミングを重
ね、ターゲット層を絞った事業名を考案し、
プレスリリースを作成・配信しPRを行った。

デザインを一新しイメージアッ
プを図り、プレスリリースの配
信により新聞・テレビにも多く
取り上げられ、また、営業方法
を見直すことにより、新たにホ
テルや料亭等BtoB企業への販路
拡大に繋がった。

＜陶器製造販売企業・ブランディング＞
・蔵の改装に合わせて、ホームページ・パン
フレット・商品パッケージ等のデザインのリ
ニューアルを企画・指導し、また、営業方法
の見直しを助言・指導し、プレスリリースを
作成・配信しPRを実施した。

各社共にターゲットとなるバイ
ヤー向けのアイキャッチとディ
スプレイを考案・制作し、指導
した接客方法を行うことにより
多くの商談に結び付いた。

＜伝統産業企業5社・展示会出展＞
・ビッグサイトで行われた世界のバイヤーが
来られる展示会出展に向け、効果的・効率的
で商談がまとまるブースのディスプレイ作成
に関して、各社数回の面談と指導を行った。

これからの10年20年に向けて、
新たな出発点となり、社員を含
め既存企業等に改めて企業の存
在を認知していただくことがで
き、また、ローマ字のロゴを作
成したことで海外にも進出しや
すくなった。

＜機械部品商社・リブランディング＞
・創業60周年に合わせて、経営理念・企業理
念の見直し、企業ブランディング、及び、コ
ミュニケーション・ツール一新し、60周年記
念式典を開催し、社員と既存企業に周知を
行った。

商品の見直しにより、買いやす
くなり、また、営業方法を見直
すことにより、新たな取引先が
増え、積極的な海外でのPRの結
果、海外での販売も増え販路拡
大に繋がった。

初めてのアパレルの展示会出展
時に、取引したい企業にニュー
スリリースを配信した結果、大
手百貨店のバイヤーに気に入ら
れ、その年から年2回定期的に大
きな催事出店ができ売上拡大に
繋がった。
現代のニーズを調査し、伝統の
技術を活かして新商品を開発、
人脈を活かして実販売店を確保
し、プレスリリースを配信する
ことにより新聞に取りあげられ
売上拡大に繋がった。

伝統の技術を活かして新商品を
開発し、洗練されてデザイン
パッケージを考案助言し、プレ
スリリースを配信することによ
り全国紙に取りあげられ、売上
拡大に繋がった。

＜菓子製造業・リブランディング＞
・既存商品の見直し、新商品開発、全国への
販売促進、海外への販路開拓、企業と商品の
ブランディングを行った。

＜アパレル企業・ブランディング＞
・新商品開発時のロゴ、ホームページ、ネー
ミング、展示会出展などのデザイン統一によ
るブランディングを行った。

＜伝統産業製造販売企業・新商品開発＞
・伝統技術を活かした現代のニーズに合った
新商品開発と販路開拓・販売促進を行った。

＜伝統産業製造業・新商品開発・販売促進＞
・B to B 企業のB to C 向け新商品開発と全
国への販売促進を行った。


